Transformer des

pistes de clients
potentiels en ventes

Solutions a I'échelle de la concession Canada

Ne laissez pas des pistes de clients potentiels vous échapper, gu’elles proviennent d’Internet,
de la salle de montre ou par téléephone. La gestion des pistes de clients potentiels permet
a votre personnel de trouver plus de pistes, de fixer plus de rendez-vous et de vendre plus
de voitures — en Mmoins de temps et avec moins d’effort.
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indiquant des pistes de clients potentiels

sur Internet et des rendez-vous ou activités
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constants et de qualit¢ qui augmenteront

vos ventes.

Pour obtenir des informations supplémentaires sur la Gestion
des pistes de clients potentiels, veuillez contacter votre
Directeur de compte Reynolds, ou composez le
1.877.792.7677.

Reynolds
&Reynolds.

MISEZ SUR VOTRE REUSSITE.
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